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Objetivos

1. Comunicar la esencia, potencial y valor de nuestro modelo de
negocio y la ciencia detras a potenciales inversionistas, socios
y actores relevantes - Elementos clave de un pitch deck

2. Guiar la construccién de un pitch deck

3. Obtener herramientas para construir un pitch deck
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Elementos Clave de un Pitch Deck — La Historia

No es un checklist, es una historia del pasado y el futuro que
incluya:
«’R Un protagonista (un fundador, el equipo, la tecnologia detras, una

creencia inusual, etc.): El protagonista esta en una mision de crear un
cambio, con sus fortalezas y debilidades.

==} Un poder especial: el protagonista de la historia debe tener cualidades
especificas que resalte frente a los demas

Un arco argumental: todos tenemos una historia. La historia debe
componerse de hechos unidos y no ser un apilamiento de informacion.
Por qué no un inicio, nudo y final, con un momento “Eureka”?

Un momento “Eureka’: que lleve al inversionista/audiencia a decir
“wow” “; por qué no lo habia pensado?”
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch Deck — Los Historia

Solucion
Irresistible

Ruta Clara ’ .
__________________ ,/ Sugerencias
1. Iniciar con LOGICA/problema,
continuar con EMOCION/solucidn y cerrar
con CREDIBILIDAD/ejecucion

2. Emp. Etapas Tempranas pueden
basarse mas en emocion, en etapas
posteriores se requiere mas logica 'y
. datos
Oportunldad de ' 3. iLa CREDIBILIDAD es lo mas

Negocios Clara : importante!
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch Deck — Los Ingredientes

Los Ingredientes deben ser elementos moldeables para formar la historia
Mision: ;Qué objetivo significativo estas buscando alcanzar?

= Problema: ;Quée esta mal o que falta en el mundo?

< Oportunidad: ¢Por qué el problema no se ha solucionado todavia?
¢ Frase Corta: ;Cual es la oracion perfecta para describir tu producto?

# Como funciona?: Proveer algunos detalles de la ciencia detras y de
los elementos de ciencia basica y aplicada que se esta probando
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch Deck — Los Ingredientes

¥ Golpe en el Estbmago: ¢ Por qué tu producto/investigacion es una
oportunidad imposible de resistir? ;Cual es la competencia mas
cercana en el mercado?

% Maquina de plata: ;Quiénes necesitan tu producto y pagaran por el?
Nombrar industrias y clientes. Ya tienes acuerdos? Muéstralos?

%8 Equipo: s Por qué creer en ti y en tu equipo para lograr la mision?

1?7 Siguientes pasos: ;Qué necesitas? ;Para qué necesitas inversion?
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch Deck - Mision

lIExplica el Por Qué del emprendimiento! Se mide en altitud:

Muy alta: “Vamos a salvar el mundo”
Se pierde la audiencia.

Muy baja: “Compania dedicada a
recolectar residuos organicos” Se
perdio una oportunidad de impactar.

Empower humans
and machines to

work error-free

Exactamente en la altura
correspondiente: Claridad
convincente del quehacer de la
https://i-50.ai Nia. A
5 Com panla comi ’ NNpulsa ‘ @@Ju“ IQ\/I
Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia

i-50 is building the 5th industrial revolution

Industria y Turismo


https://i-5o.ai/

Elementos Clave de un Pitch Deck - Problema

Problemas complejos generan la expresion “Obviamente”. Si el
problema es grande e importantes debe ser obvio.

e Se mide en simplicidad:
Humans are needed for dexterity, maintenance,
and creativity — but humans make mistakes Sobrevender un problema: lo
vuelve dificil de entender.
(o) (Defects $$$ |
80% o J
T e notanomea (N e\ mecas s | Menos es mas en este caso.
o processes '\ deviations I' ,Delags $88 3
147% T : P labras deb
of global employment in \Rework 8% J Ocas pa a raS e en Ser

manufacturing

suficientes.

https://i-50.ai
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia


https://i-5o.ai/

Elementos Clave de un Pitch Deck — Frase Corta

Una Diapositiva con una Frase Corta “What If”. Debe ser simple
pero poderosa.

If MRNA Could be a Drug... it Would be a Platform

It would act like software; only the coding region varies from mRNA
drug to mRNA drug

To create a future where man and machine work together in

harmony

Objetivos:

1. Transicién a la solucién
2. Claridad sobre el quehacer
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch Deck — CoOmo Funciona?

Espacio para explicar la ciencia detras, de forma visual, pero con
postulados cientificos concretos en un entorno de mercado

Stivanima  Objetivos:
POC TRIAL RESULTS (N=60) 1. Conectar la parte cientifica del
— inversionista
. L 2. Generar la expresion “no puedo creerlo”
Joci sy ouy ::* | 3. R.esaNItar la nec§3|dad que el proto.tlpo,
techucion o v ; | T diseno o experimento sea convertido en
reaked palients W23 /‘SH.:\, E ke un producto o refutado completamente

compared to the \ -V < SHIFT

PaceR grove No olvidar:
1. Propiedad Intelectual y titularidad
T 2. Revelar si acuerdos de regalias con
universidades/centros de investigacion

& (o) W ( )M
|nduscafi?$r$fr'ismo ’ ””pl-l({-gg ‘ ROT‘S” I '/

Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch— Golpe en el Estomago

¢;,Gual es la razén mas fuerte para invertir en el emprendimiento?

Our Platform Takes an Integrated Approach to

mRNA Drug Design Recomendaciones:

Key Platform Components

A A A A A 1. ldentificar potenciales preocupaciones
i, 1

Chemistry Process Bioinformatics mRNA Engineering Formulation del inverSioniSta en tOdO el pitCh-
oA sas A 2. Demostrar que tu producto esta 100%
aw Materials m mMRNA Drug Product . 7o
rive ) Urac construido para un mercado especifico
@ syl b \ & i i
,\ L e TN \ 3. Resaltar la necesidad que el prototipo,

diseno o experimento sea convertido en
un producto o refutado completamente

.  §
\/JL. N Coding Region (ORF)

moderna
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch— Maquina de plata/Alianzas

¢, Quiénes ya estan interesados en usar tu producto? ;Cual es el

plan Go-To-Market?

Partnerships Provide Leverage to Continue
Building the Plaiform and New Modalities

Development Modalities Research Modalities

A A
Y

Localized

\\\\\\\\ Therapeutics ‘ Frcreted It A ok

ALEXION HA“

aaaaaaa

.v’ MERCK ':‘MERCK AstraZeneca .© AstraZeneca & |

$100 m
) poten(lal
s 2
b §
Upfront + Milestones So Far

$65 mm $200 mm $370 mm $100 mm $20 mm

Exploratory

moderna

Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracién propia
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Recomendaciones:

Cerrar acuerdos de venta futuros.
Cerrar Co-MoUs
Hacer pruebas piloto con los

potenciales clientes y documentar
todo.
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Elementos Clave de un Pitch — Equipo

En las etapas tempranas, el equipo es el activo #1. Hay que darle
ese valor. Es una oportunidad de conectar con la historia.

R About us Recomendaciones:

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE [ ] [ » " 4
= Lawyer légirﬁrrfer;sa(sztg:;s); ESd Systems Engineer UNal. (2015); 1 L] C O ntar | a h I Sto rl a e nt re | a m I S I O n y eI
o\ f exp 5 year — experience in blockchain

5 years of experience
Investment Bank and Fintech . developments

i oy equipo.

- ews 2. Aveces el equipo es el “golpe en el
e estomago”

3. Darle importancia a la junta asesora y

como estan aportando

MARTINEZ:

5 years of experie

logistics, international trad pe

reign investment promot Projects Management
and free trade z
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch — Siguientes Pasos

Al grano... ;Cuanta plata necesito? ;Para qué la necesito? Y ;En
cuanto tiempo voy a cumplir?

. . Recomendaciones:
We're raising

a $2.5M seed

round at SAFE. 1. Sino estas §eguro dgl precio

We blan to denloy fund (un error), sdlo mencionar los
epanto eplioy tTunds ) . .

S e hitos de cumplimiento.

2. No incluir mucho detalle sobre
los T&Cs pero tenerlos listos.

3. Tener muy claro los numeros de
los costos para el cumplimiento

Sales & Marketing ® Product & Engineering

® |egal & Compliance d e h itOS
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Fuente: The Pitch Clinic eBook (Hustle Fund & Pitch Doctors) y elaboracion propia



Elementos Clave de un Pitch — Siguientes Pasos

ooooooooo
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Term Sheet (proposal) — Series Seed Round

Pre-Money Valuation
Raising target

Ownership to sell

Option Pool (After Seed Round

Investment)

Liquidation Preference

Liquidation events
(Exit Events)

Pro Rata Allocation

Dividends

Board of Directors seat

No Shop Agree

m
‘ NNpuisa ROT‘gj |8LARTEMOURE
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$7,000,000 USD
$1,500,000 USD
~20%

5%

Preferred stock (1X) - No
participation

* SeriesAandB

* |PO

* Change of control
* Wind down

Yes

6% non-cumulative dividend
preference

1
Yes/NO

Estrategias de Salida

Planes ejecutados por founders e
inversionistas para liquidar su posicion en un
activo financiero al cumplir ciertos criterios

Eventos de Salida

Next funding rounds (Series A and B)

Change of control
Go public
Wind down



Herramientas para Construir un Pitch

3 hustlefund x ‘@ DeckDoctors

Working
B(gckwards

The Pitch
Clinic eBook

:ONLY 10 SLIDES

YOU NEED

- B R L l"
,I " ‘ nG."”; »
-’ A CHAT WITH CARLOTTA FICORELLA, INVESTMENT
ANALYST @ MATTERWAVE VENTURES
'y

https://guykawasaki.com/the-only-10-slides-you-need-in-your-pitch/ https://www.thescenarionist.org/p/from-lab-to-venture- DItCh deck-deept

ech
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https://www.thescenarionist.org/p/from-lab-to-venture-pitch-deck-deeptech
https://www.thescenarionist.org/p/from-lab-to-venture-pitch-deck-deeptech
https://guykawasaki.com/the-only-10-slides-you-need-in-your-pitch/

Ejercicio: Crea tu pitch

Instrucciones

Organizar grupos basados en intereses principales. (Agro,

Alimentos, Clima, Sostenibilidad, Salud)

e Parte 1: Organizacion y Diseiio “en caliente” de un pitch deck (15

minutos)
e Parte 2: Presentacion del pitch por grupo (10 minutos)

e Parte 3: Retroalimentacidon (5 minutos)

& (o) W
|nduscafi?$r$fr'ismo ’ ””pl-l({-gg ‘ ROT‘S” I '/



OLARTEMOURE

OLARTE MOURE & ASOCIADOS
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www.olartemoure.com


https://www.olartemoure.com/

Errores Comunes en el Pitch Deck

1. Longitud -

2. No claridad en
el problema -

3. Negocio No
Escalable -

El pitch es para generar una segunda
oportunidad para entrar en el detalle. jLlama
la atencion con lo mas importante!

Si lo que tu crees que es un problema y nadie
lo entiende, posiblemente NO es un problema

Desde el comienzo es clave demostrar que la
propuesta de valor es escalable
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